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Simon-Kucher & Partners

PositionierungDas Unternehmen

1985 1990 1995 2000 2005 2010 2015 2020 2025

Globale Präsenz: 

40 Büros in 26 Ländern, 

>1,400 Mitarbeiter

1990 1995 2000 2005 2010 2015 2019

Durchschnittliche jährliche 

Wachstumsrate: +18%  
Umsatz im Jahr 2019: 

358 Mio. €

Anzahl 
Projekte pro Jahr >1,300

Bester Berater für TopLine-Themen

Capital

Marketing, 

Sales, Pricing

brand eins/Statista

Marketing, 

Sales, Pricing

Financial Times

Marketing, 

Brand, Pricing

MT Magazine

Strategy

Consulting

Forbes

Marketing, Brand, 

Pricing, Sales

Bilanz

Marketing, 

Sales

2019

2018 2016, 2018 
(Umfrage wird alle zwei Jahre durchgeführt)

2014 bis 2020

2016, 2018 
(Umfrage wird alle zwei Jahre durchgeführt)

2018

Wir unterstützen unsere Kunden auch in digitalen TopLine-
Themen: von Big Data-Analysen, Machine Learning und 
künstlicher Intelligenz bis hin zu maßgeschneiderten Pricing-
und Vertriebstools.

Simon-Kucher 
Digital

Darum dreht sich bei Simon-Kucher alles. Wir steigern 
Umsatz und Gewinn unserer Kunden durch die Optimierung 
von Strategie, Marketing, Pricing und Vertrieb.

TopLine 
Power®

Wir haben mehr als 30 Unicorns, wie Asana, Stripe und Uber, 
zu Wachstums- und TopLine-Themen beraten.

DIE Unicorn-
Berater

Das sagen andere über uns

Pricing strategy specialists.

The Wall Street Journal

Simon-Kucher was a great
partner during our research
phase. We appreciated their
support, expertise, and partnership
throughout the process of developing
Uber Rewards.

Barney Harford, former COO, Uber

No one knows more about pricing
than Simon-Kucher.

Philip Kotler, Marketing Guru

Simon-Kucher is a down-to-earth 
consultancy, highly committed and 
trustworthy. They deliver what they 
promise. 

Member of the executive board,
Bank Julius Baer & Co. Ltd.
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Was heißt ökonomische Berg- und Talfahrt?

??

Nachhol-Bedarf

Nachhaltiges Wachstum

"Entwicklung 
der Krise"

Nachfrage

"Entwicklung 
der Krise"
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Und was bedeutet das für Unternehmen?

Blühend

Zu groß

Überwältigt

Bedroht

Nachfrage
Wie ändern sich 
Kundenpräferenzen?

Negativ

Positiv

Go-to-Market Model
Wie sind Vertrieb und Leistungserbringung von der Pandemie betroffen?

Hoher 
Einfluss

Niedriger 
Einfluss
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Und wo zeigt sich das?
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Nicht alle sind von der Krise gleich betroffen!
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Und viele profitieren!
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In vielen Industrien beschleunigt die Krise 
vorhandene Trends!

Nachfrage
Wie ändern sich 
Kundenpräferenzen?

Negativ

Positiv

Go-to-Market Model
Wie sind Vertrieb und Leistungserbringung von der Pandemie betroffen?

Hoher 
Einfluss

Niedriger 
Einfluss

Bedroht

Blühend

Zu groß

Überwältigt
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3
Flexibles
Kosten-
management

1
Flexible Produkt-
und Leistungs-
erstellung

4
Flexible
Preispolitik

2
Flexibler
Vertrieb

Commercial Agility

5 Ökonomische Widerstandsfähigkeit
Gewinnorientierung robustes Umsatzmodell
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Source: UK Government

Flexible Produkt- und Leistungserstellung

iStock/altmodern

Kann ihr Produkt in einem anderen Format 
hergestellt oder vertrieben werden?

Verändern Sie ihre Leistungserbringung um 
veränderte Kundenbedürfnisse zu befriedigen
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Flexibler Vertrieb

REMOTE SELLING

 Training

 Technologie

Vertriebs-Performance

 Rhythmus

 Metrik

ONLINE CHANNEL

 Investitionen

 Hindernisse
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Beherrschung des 
Kostenanstiegs

1-3 Jahre

Vermeidung der 
Automatisierungsfalle

Langfristig

Anpassungen an die 
Nachfrage

Passiert gerade

Flexibles Kostenmanagement

Kosten-
veränderungen 
gegenüber pre-

Covid-Niveaus
variable Kosten
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Flexible Preissetzung

Dezentralisierung und Dynamisierung

iStock/dolgachov

Pricing Software

COLOURBOX/ Tashatuvango
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Ökonomische Widerstandsfähigkeit

Robustes
Umsatzmodell

Gewinn-
orientierung
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Vielen Dank

Those who make things happen, 

those who watch things happen, 

and those who wonder what happened.

There are three kinds of companies….
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